
  
  
  
  
  
  
  

  
  
  
  
  
  
  

La escuela de Business 
Angels de la Salle se ve 
reforzada por la 
experiencia acumulada en 
sus ediciones anteriores 
en varias ciudades 
españolas como Barcelona 
y Bilbao. El éxito de las 
mismas se ha basado en 
su enfoque práctico y la 
calidad de los ponentes. 

Escuela de Business Angels (VIII Edición) 
20-22 Noviembre 2012, La Salle Technova Barcelona 

¿Quieres 

convertirte  

… 

DÓNDE 
 

La Salle Technova Barcelona 
C/ Sant Joan de La Salle, 42 
08022 - Barcelona 
  
 

RESERVA 
 

Para asegurarse la reserva de plaza 
podéis ir al siguiente link:  
http://businessangelschool.eventbrite.es 
 
 
 

CUANDO 
 

Días 20, 21 y 22 de Nov. 2012 
Horario: 9.30 a 19h 
 
 

… en un Business 

Angel Profesional? 

PRECIO 
 

700€ (los 10 primeros en reservar la 
plaza tendrán una reducción de 150€) 
175€ por módulo independiente. El 
precio incluye comidas y coffee breaks. 
 

*Se aplicarán bonificaciones especiales a aquellas empresas que inscriban varios participantes 
en la escuela de los  días 20 a 22 de Noviembre. La formación de 3 días es valida como 15 
horas de formación para la recertificación EFA y EFP (EFPA).  

http://www.eixtechnova.org
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/
http://businessangelschool.eventbrite.es/


 Conocer los procesos de inversión en 
empresas de nueva creación. 

 Fomentar una cultura inversora, 
emprendedora e innovadora 

 Incrementar la seguridad del inversor a la 
hora de invertir y, en consecuencia, el éxito 
de futuras operaciones 

 Desarrollar su capacidad analítica y , 
sobretodo, práctica para identificar 
oportunidades de inversión, tener un buen 
manejo de las negociaciones, 
estructuración y cierre de operaciones.  

 Ampliar su red de contactos, promoviendo 
el networking entre potenciales Business 
Angels e inversores experimentados 

 Favorecer al crecimiento de las redes de 
Business Angels y su especialización. 

 

 Nuestro enfoque práctico: brindamos 
herramientas y conocimientos actuales y 
aplicables al contexto, NO de libros 

 Estructura modular del Programa: ofrecemos 
flexibilidad para participar de todo el programa 
o seleccionar los módulos que le sean de 
interés.  

 Nuestras ponentes, expertos que se 
desempeñan activamente en las áreas de las 
que nos hablan.  

 La comunidad detrás de la formación, La Salle 
Technova Bacelona, más de 10 años 
acompañando a empresas innovadoras.    

¿A quién va dirigida? Objetivos 

La escuela está dirigida a directivos, empresarios, y en 
general, a personas interesadas en diversificar riesgos 
formándose como business angel, conocer el proceso de 
inversión en startups y mejorar sus conocimientos 
actuales.  

¿Qué nos diferencia? 

Contenido del Programa 

 

1r Día: 20 Nov 

Módulo 1 
Figura del BA 

Experiencia de un BA  

Co-inversión 

Módulo 2  
Detección de 
oportunidades 

Fuentes de DealFlow 

Tendencias de Mercado 

Deal Screening 

2º Día: 21 Nov 

Módulo 3 
Valoración 

Métodos de Valoración 

Análisis de un proyecto 

Módulo 4 
Formalización de 
la inversión 

Opciones de Inversión 

Due Diligence 

Pacto de Socios 

3r Día: 22 Nov 

Módulo 5 
Seguimiento y 
Salida 

Portfolio Management 

Convivencia con el Emprendedor 

Futuras Rondas 

Pueden realizar consultas sobre el programa y el 
proceso de admisión dirigiéndose a: 

Jose Manuel Carol 
Tel. (+34) 932 902 496 
jcarol@technovabarcelona.org 

Programa, fechas e importe sujetos a posibles cambios. EIX Technova se 
reserva el derecho de cancelación del programa si considera que no se 
cumplen los requisitos necesarios para el éxito del mismo.    

mailto:jcarol@technovabarcelona.org


  
  
 Acreditaciones 
 
 Bienvenida e introducción. Juan Pérez, 
 Director de La Salle Technova Barcelona  y 
 Oriol Sans, Director de Financiación de 
 ACC1Ó.  
 
 La figura del business angel. Luis Martin 
 Cabiedes, socio de Cabiedes & Partners. 

 La Figura del Business Angel 
 Filosofía de la inversión 
 Tipología del inversor 
 Testimonial 

 
 
 
Co-inversión. Sergio Soprani, analista de 
inversiones del IFEM (ICF). 
 
Testimonio . Angel García, socio de 
Fractus y business angel destacado. 

 Filosofía de la inversión 
 La experiencia de levantar capital 
 Testimonial 
 

 

Módulo 1: La Figura del Business Angel 

9:45 

  
10:00 
10:30 

 

COFFEE B R E A K 

C O M I D A 

10:30 
11:40 

12:00 
12:30 

12:30 
14:00 

  

  

 

 Detección de oportunidades. Ignacio 
 Fonts, CEO de  Inveready Asset 
 Management.  

 Fuentes de Deal Flow 
 Detección de Oportunidades 
 Deal Screening 

 
 
 
 
 

Módulo 2: Detección de Oportunidades 

COFFEE B R E A K 

15:30 
17:30 

 Como valorar un proyectos. Diana Roure, 
 socia de Impulse2grow y Elena Rico, 
 directora de Caixa Capital Risc. 

 Métodos de Valoración 
 Herramientas y opciones de inversión 

 
 
 

 Análisis  práctico de un Proyecto 
 
 

Módulo 3: Valoración de Proyectos 

COFFEE B R E A K 

9:30 
11:30 

11:50 
14:00 

C O M I D A  

  

 Aspectos legales de la inversión. Ignasi 
 Costas, socio de RCD. 

 Técnicas de negociación 
 Análisis de proceso de inversión 
 Pacto de socios 
 Due diligence 

 
 
 

 
 Formalización práctica de una inversión. 
  

 

Módulo 4: Formalización de la Inversión 

COFFEE B R E A K 

18:00 
19:00 

15:30 
17:40 

 1º Día (20/11) 

Programa 

 Valoración cualitativa. Enrique Dubois, co-
 fundador de Mola.  

 Experiencia práctica 

17:45 
19:00 

 2º Día (21/11) 



               

 Valoración del programa y cierre. 

 Seguimiento de la inversión. Christian 
 Fernández, director ICF 

 Portfolio Management 
 Convivencia con el emprendedor 

 
 

 

Futuras rondas y Exit. Félix Arias, Senior Manager 
de Highgrowth Partners.   

 Rol de Business Angels en futuras rondas de 
inversión 

 Estrategias de EXIT 
 

Módulo 5: La Figura del Business Angel 

11:45 
14:00 

  9.30 
11:25 

Programa 

COFFEE B R E A K 

COMIDA 

Foro de inversión 

15:30 
16:00 

               Foro de inversión donde se presentaran 
 cinco proyectos con 10 minutos para cada 
 uno. El inversor podrá poner en práctica lo 
 aprendido en la escuela y analizar así distintas 
 posibilidades de inversión. 

16:15 
18:00 

 3º Día (22/11) 



Organizadores 

 

Colaboradores 

Con el soporte de: 


